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■開 催 日   2014年 9月 17日（水） 10：00～ 12：00 （受付は 9:40 ～ ） 

                    

■会    場   日販 本社５階会議室 （東京都千代田区神田駿河台４-３） 

 

■セミナー内容 ①お客様視点で考える、VMDの基本を学びます。 

            ②お客様へのメッセージをVMDの３つの視点（VP・PP・IP）で表現する手法を学びます。 
            ③売場・改善コンサルタントの講師と日販が共同作成した書店用オリジナル・プログラム 
             で理解を深め、実践に活かせます。 

 
■受 講 対 象    店長、売場リーダーなどの売場管理者の方      

 
■受 講 料     日本出版共済会   加盟店様   3,000円 （１名様・税込）  
                           同   未加盟店様   7,000円 （１名様・税込） 
                                                                                          
■定       員      25名   最少催行人数10名に満たない場合は、開催を延期させて頂く場合がございます。 
                                    その際は１週間前までにご連絡させていただきます。 
                   満員になり次第、締め切らせていただきます。 
 

■お申込み締切  2014年 9月 3日（水）  
 
■講   師   株式会社ブリッジライン 代表取締役 橋本 祐二氏 
   
 

日販 出版流通学院 

秋期公開セミナー 

 魅せて売る! ＶＭＤセミナー〈基本編〉 
                           

           

●開催要領 

※参加申込書が事務局に届きましたら、ご記入頂きましたメールアドレスに、申込受付確認メールをお送りさせていただきます。 
◇申込書責任者の欄は、開催当日の遅刻・欠席等の確認、日販主催セミナーのご案内に使用させていただきます。ご記入いただきました事項は、事務局が責任を持って管理いたします。 
 

日 販  営業推進室  

書店経営支援チーム行     

  魅せて売る！ 
  

VMDセミナー＜基本編＞ 申込書 
Fax.03-3233-5120  

  
  

■開  催 日   2014年 9月 17日（水） 13：30～ 17：00 （受付は 13:00 ～ ） 

                    

■会     場   日販 本社５階会議室 （東京都千代田区神田駿河台４-３） 

 

■セミナー内容 ①お客様視点で考える、陳列・ディスプレイのポイントを学びます。 

            ②お客様目線で見た店舗の現状と問題点を、VMDの理論から解説します。 
             ③お客様は何を基準に商品を選ぶのかを意識した陳列法を学びます。 
               
■受 講 対 象    店長、売場リーダーなどの売場管理者の方  

 
■受  講   料     日本出版共済会   加盟店様   4,000円 （１名様・税込）  
                           同   未加盟店様   8,000円 （１名様・税込） 

                                                                                          

■定       員      25名  最少催行人数15名に満たない場合は、開催を延期させて頂く場合がございます。 
                                   その際は１週間前までにご連絡させていただきます。 
                 満員になり次第、締め切らせていただきます。 

 

■お申込み締切   2014年 9月 3日（水）  

 
■講    師   株式会社ブリッジライン 代表取締役 橋本 祐二氏 
   
 

●開催要領 

日 販  営業推進室  

書店経営支援チーム行        

 書店で活かす ディスプレイと売場づくり 
 

ＶＭＤセミナー＜実践編＞ 申込書 
Fax.03-3233-5120  

  昨年度実施したVMDの【基本編】を学ばれた方を対象とした講座です。 
    実際の書店様の店舗の事例を元に、VMDの理論から陳列・ディスプレイのポイントを 
  解説します。 
   お客様の目線や導線を意識した、誰にでも簡単にできるVP・PP・ＩPの作り方を学びます。   

   

【基本編】を 

未受講の方は 

こちらをご受講下さい 

   書店で活かす ディスプレイと売場づくり 

   ＶＭＤセミナー 〈実践編〉 

   
                             

           

【基本編】を受講 

された方対象の 

講座です 

 

2013年に 
実施した、 
基本編と 
同じ内容です 

午後から 
３時間半の講座です！ 
基本編と合わせての 
ご受講も可能です！ 

Mail：ryutsu-gakuin@nippan.co.jp 

※参加申込書が事務局に届きましたら、ご記入頂きましたメールアドレスに、申込受付確認メールをお送りさせていただきます。 
◇申込書責任者の欄は、開催当日の遅刻・欠席等の確認、日販主催セミナーのご案内に使用させていただきます。ご記入いただきました事項は、事務局が責任を持って管理いたします。 
 

競合店との差別化、もう一点買っていただくために・・・、お客様への商品提案力のある魅力的な売場づくりが必要不可欠です。  

ＶＭＤ（ビジュアル・マーチャン・ダイジング）は、アパレルなど他業界で必須と言われる手法です。 

今回は、基本編を受講されていらっしゃらない方のために、【基本編】 と 【実践編】 を同時開催します！  

  お客様の視線を止め、手に取ってもらうために必要な陳列の基本から、 

    お客様視点で考えるディスプレイの「基本構成」をやさしく、わかりやすく解説します。 

  他のスタッフへの指導にお困りの方にもおススメの講座です！ 

  “選びやすく”、“買いやすい” 売場づくりの基礎知識を学びます。 
 

Mail：ryutsu-gakuin@nippan.co.jp 


